
RICK AARSMAN
7 -2 - 1 98 7

C O M M E R C I Ë L E  G R O E I S P E C I A L I S T

P R O F I E L

Mijn 10+ jaar ervaring in

marketing maken mij tot een

ideale kandidaat om elke

organisatie commercieel

verder te laten groeien. Voor

commercieel succes moet

marketing en sales

samensmelten (zeker anno

nu)  met een bewezen

strategie, kennis en ervaring.

Futenlaan 30

3645 GD 

Vinkeveen

info@egoals.nl

06-303 944 67

/rickaarsman

C O N T A C T

Commerciële groeispecalist met 10+ jaar ervaring in

marketing en sales

Creatieve en innovatieve strateeg voor bedrijven die

willen groeien (werkgever én klanten/partners)

Succesvolle netwerker en uitstekend in relatiebeheer

 

 

Commercieel Directeur, Hidden Profits Marketing

Omzetgroei gerealiseerd van 70% (2016), 70% (2017),

60% (2018) en 35% (2019)

Commercieel verantwoordelijk voor groei van 100 (in

2015 in BNL) naar 900+ klanten (nu in 12 landen)

De complete B2B marketing- en salesstrategie

ontwikkeld, uitgevoerd en geoptimaliseerd

Relatiebeheer en activatie (strategische) partners

Onderdeel van het MT sinds januari 2016 (vanaf start)

Jaarprogramma van Scale Up Company (methode

Verne Harnisch) afgerond en geïmplementeerd

JANUARI 2016 - HEDEN

R E C E N T E  W E R K E R V A R I N G

Eigenaar, eGoals

10-15 (vaste) Klanten uit verschillende branches (en

niveaus) geholpen met marketingdiensten en/of

strategisch commercieel advies

SEPTEMBER 2015 - HEDEN

(Key) Accountmanager, Hidden Profits Marketing

Verantwoordelijk voor Key Accounts (100+ locaties)

Commercieel gezicht op alle evenementen

MAART 2014 - DECEMBER 2015

V A A R D I G H E D E N



RICK AARSMAN
7 -2 - 1 98 7

C O M M E R C I Ë L E  G R O E I S P E C I A L I S T

R I J B E W I J S

Rijbewijs B en bezit van auto

Futenlaan 30

3645 GD 

Vinkeveen

info@egoals.nl

06-303 944 67

/rickaarsman

C O N T A C T

Online Marketing Consultant, verschillende projecten

 

JULI 2013 - MAART 2014

H O B B Y S

Consumeren content over

sportmarketing & voetbal

Voetballen in kelderklasse

Hardlopen in avonduren

Commerciële (Sport)Economie - diploma

behaald, Hogeschool van Amsterdam (HVA)

SEPTEMBER 2005 - JUNI 2009

O P L E I D I N G E N

Corporate Accountmanager, Insight

 

DECEMBER 2013 - FEBRUARI 2014

Sales & Marketing Manager, Euro-Sportring

 

MEI 2011 - APRIL 2013

 

 

O V E R I G E  W E R K E R V A R I N G

Sales, Marketing & Retentie, Spa Sport Hotel Zuiver

 

AUGUSTUS 2008 - APRIL 2011

Sportmanagement & Marketing - 1e jaar

afgerond, Hogeschool van Amsterdam (HES)

SEPTEMBER 2004 - JUNI 2005

HAVO (Economie & Maatschapij) - diploma

behaald, Veenlanden College Mijdrecht

SEPTEMBER 1999 - JUNI 2004

 

 

N E V E N A C T I V I T E I T E N

Sponsorcommissie, SV Hertha Vinkeveen

 

SEPTEMBER 2006 - AUGUSTUS 2015

Trainer F-jeugd & A-jeugd, SV Hertha Vinkeveen

 

SEPTEMBER 2003 - MEI 2007

T A L E N

Nederlands: moedertaal

Engels: voldoende

Duits: matig

Spaans: matig


